avobis

Building success together.

IMMORBILIEN.

Erfolgreich vermarkten.




WILLKOMMEN
BEI AVOBIS.

IHR PARTNER.

FUr Immobilien und Finanzierungen.

Massgeschneiderte Immobilien- und Finanzierungslésungen fur Ihren unternehmerischen Erfolg.

Avobis ist spezialisiert auf Dienstleistungen rund um Immobilien und Finanzierungen. Das Dienstleistungs-
portfolio umfasst Immobilienberatung, Finanzierungs- und Transaktionsabwicklung sowie Investitionsdienst-
leistungen wie Hypotheken-Servicing oder die Entwicklung von Investment-Produkten. Aufgrund des fundier-
ten Fachwissens der Uber 50 Mitarbeitenden, tiefgreifender Marktkenntnisse und des weitreichenden Netz-
werks ist Avobis seit Uber 25 Jahren eine etablierte Grosse in der Immobilienbranche.

Durch fachkundige Beratung und Unterstitzung in Immobilien- und Finanzierungsfragen befahigen wir
unsere Kundinnen und Kunden, erfolgreich ihre Ziele zu erreichen. Dabei legen wir besonderen Wert darauf,
massgeschneiderte und unternehmerisch sinnvolle Losungen anzubieten, die den individuellen Bedurfnissen
entsprechen.

Research & Daten

Strategische Beratung & Nachhaltigkeit - Servicing & Portfolio Management
Bauherrenberatung & -vertretung - Investment Produkte
Entwicklung KUNDEN - Asset Management

Finanzierungen
Transaktionen
Vermarktung

Institutionelle Investoren
Private Investoren / Family Offices
Firmenkunden
Immobilienfirmen
Offentliche Hand
Genossenschaften

Gesundheitswesen




Leerstande, den hochsten Kaufpreis
oder eine angemessene Rendite
erzielen? Dann vertrauen Sie auf
die Fachkompetenz des Avobis Ver-
marktungsteams. Wir erkennen das
Potenzial Ihrer Immobilie und Gber-
zeugen Ihre potenziellen Kunden.

Mochten Sie zufriedene Mieter, keine

————

SIE HABEN DAS PROJEKT.

Wir die Mieter.

Vermarktung

Avobis erkennt das Potenzial von Bauland,
Wohnraum und Gewerbeimmobilien. Wir
unterstutzen Sie kompetent bei der Erstver-
mietung und beim Verkauf von neuen sowie
sanierten Bauten.

Projektentwicklung

Wie sieht das passende Marktangebot aus?
Avobis weiss, wie gross die Nachfrage nach
Immobilien ist. Unsere Marktanalyse klart
das Ertragspotenzial und die Optimierungs-
maoglichkeiten Threr Immobilie. Auf dieser
Grundlage erarbeiten wir Empfehlungen
fur den Nutzungsmix und die Angebotsaus-
gestaltung.

Analyse

Welche Chancen hat IThre Immobilie?
Avobis analysiert den Markt, die Konkur-
renz, den Standort, das Objekt und das
Potenzial. Auf dieser Grundlage erhalten
Sie von uns eine realistische Einschatzung
der Chancen und Risiken.

Vermarktungskonzept

Wie prasentieren Sie Thre Immobilie opti-
mal? Jedes Objekt ist vermietbar - entschei-
dend sind Produkt, Preis, Timing und die
perfekte Umsetzung der Massnahmen.

Erst- und Wiedervermietung

Wie finden Sie die idealen Mieter? Avobis
gewinnt mit grossem Engagement Mieterin-
nen und Mieter fur Thre Liegenschaft. Dies
anhand von Planen, Visualisierungen oder
bei Besichtigungen von Neubauten oder
frisch sanierten Objekten.

IMMOBILIEN-
VERMARKTUNG
ANALYSE BERATUNG MARKETING
T ® ®
L L J

VERMIETUNG VERKAUF



SIE HABEN DIE IMMORBILIE.

Wir finden die Kéauferinnen.

Steht aus strategischen oder privaten Grunden der Verkauf Ihrer Immobilie an, ist Professionali-
tat gefragt. Hier kommt Avobis ins Spiel. Mit uns erzielen Sie den besten Preis und sind rundum
kompetent betreut - von der Analyse bis zum Verkaufsabschluss.

Analyse
Welche Chancen hat Ihre Immobilie?

Avobis analysiert den Markt, die Konkurrenz,
den Standort, das Objekt und das Potenzial.
Auf dieser Grundlage erhalten Sie von uns
eine realistische Einschatzung der Chancen
und Risiken.

Bewertung
Wie viel ist Thre Liegenschaft wert?

Avobis vertraut bei der Beurteilung des Ver-
kehrswertes auf unabhangige Spezialisten.
So bleiben wir unvoreingenommen und
konnen uns ganz auf unsere Kernkompe-
tenz fokussieren.

Marktauftritt

Wie schaffen wir die perfekte Buhne
fur Thre Immobilie?

Avobis findet das Besondere an Threr
Liegenschaft, inszeniert das Alleinstellungs-

merkmal gekonnt und Uberzeugt so poten-
zielle KundInnen.

Projektabwicklung

Wie sieht das passende Markt-
angebot aus?

Avobis weiss, wie gross die Nachfrage nach
Immobilien ist. Unsere Empfehlung zeigt

das Ertragspotenzial und die Optimierungs-
maoglichkeiten fUr den Wohnungsmix und die
Angebotsausgestaltung Ihrer Immobilie.

Verkauf
Welche Strategie maximiert den Ver-
kaufserfolg Ihrer Immobilie?

Jedes Objekt lasst sich gewinnbringend
verkaufen. Mit unserem Transaktionsma-
nagement stellen wir sicher, dass Sie Ihre
Immobilie mit dem richtigen Verfahren,

zur richtigen Zeit und am richtigen Ort
positionieren. Avobis erstellt Dokumentatio-
nen, fuhrt Besichtigungen durch, beurteilt
Kaufangebote und vermittelt Investoren.
Das senkt IThren Aufwand und steigert Ihren
Gewinn.

Wir sind Profis fur:

- Promotion Wohneigentum
- Bestandsimmobilien

- Entwicklungsprojekte

- Bauland

- Renditeliegenschaften




Ob Erstvermietung oder Verkauf: Bei Avobis pflegen
P wir eine Arbeitsweise, die sich auf eine breite Experti-

se sowie auf wertvolle Kontakte sttitzt. So heben wir

Ihr Objekt im Markt erfolgreich heraus - und fiihren

k I es Schritt ftir Schritt den passenden Interessenten zu.
S O Ve r m O r te n WI r‘ Engagiert, wirtschaftlich und zielfiihrend.

Ihr Bedurfnis

Sie wiinschen:

- den verkauf Ihrer Immobilie Markteintritt Anmeldung oder Offerteingabe

- eine Vermarktungsstrategie

- eine Erst- oder Wiedervermietung Wir treten mit Ihrer Immobilie Wir prifen Bewerbungen potentieller

- eine Beratung fur Ihr Bauprojekt in den Markt ein und starten MieterInnen bzw. Offerteingaben von Kaufinte-

° den Dialog mit Interessenten. ressentlnnen. Selektierte KandidatInnen leiten

Analyse & Empfehlung ? wirihnen zeitnah weiter. g Abschluss Vertrag
Wir analysieren die Marktchancen Ihres Objekts, finden Der Vertrag wird abgeschlossen und
Alleinstellungsmerkmale und machen konkrete Angaben die Schlussel Ubergeben. Je nach Auf-
zum Marktpreis. Wenn gewtinscht, machen wir Vorschla- trag durch Sie oder durch uns.
ge fur die Objektoptimierung und das Marketing.

Offerte & Auftrag Besichtigungen & Dialog

Der Auftrag wird klar definiert Wir zeigen Interessenten die Immobilie, Aktenubergqbe

und der Aufwand berechnet. verhandeln und beraten. Durch regel- Nach erfolgreichem Abschluss
Besprechung & Sind Sie einverstanden, schlies- massige Reportings wissen Sie immer, des Auftrags erhalten Sie von
Beratung sen wir den Vertrag ab. wie weit wir sind. uns eine saubere Dokumenta-

. g tion und alle Akten.
In einem personlichen Ge- ° °
sprach lernen wir uns kennen. . .
Sie stellen uns Ihre Liegen- MquethGUfbereltung Verhandlungen
schaft vor und erhalten von Auf der Grundlage der vorangehenden Bei Bedarf (ibernehmen wir die
uns eine erste Beratung. Schritte definieren wir die Marketing- Verhandlungen mit ausgewahlten
strategie. Bevor wir damit auf den Markt Interessenten.

gehen, prafen wir mit Ihnen alle Details
und passen wo notig an.



ERFOLGREICH.

FUr unsere Kundinnen. Beratung

‘ Z;;%‘@g% «Am Ring», bubendorf

\
\

Auftrag

Beratung wahrend der Projektentwick-
lung einer ArealUberbauung mit 1880 m?
Gewerbeflachen und 469 Wohnungen

Auftraggeber

Mettler2Invest /
Baloise Asset Management AG

«Wdachter-Areal», zurich

Auftrag

Beratung wahrend der Projektentwicklung
eines Neubaus an zentraler Lage mit 3 Ate-
lier/ Gewerberdumen, 39 Wohnungen und
4 Reihen-Einfamilienhauser

Auftraggeber

Mettler2Invest /
Nova Property Fund Management AG

Fur uns sind Immobilien nicht nur
Mauern und ein Dach. Es sind Ob-
jekte, die fur Menschen und Unter-
nehmen eine Zukunft sein sollen.
Fur unsere Kunden und diese Zu-
kunft geben wir alles. Uberzeugen
Sie sich mit einem Blick auf einen
kleinen Auszug unserer Referenz-
objekte.
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Vermarktung

«Molinay, Ittigen

Auftrag

Erstellen einer Vermarktungsstrategie mit
Marktauftritt fir den Neubau von 33 Miet-
wohnungen und 500m? Dienstleistungs-
flache

Auftraggeber
ASGA Pensionskassen Genossenschaft

«BienneVuen, Biel

Auftrag

Erstellen einer Vermarktungsstrategie mit
Marktauftritt fur ein bestehendes Hoch-
haus mit 65 Wohnungen

Auftraggeber
Ardor Immobilien AG

Erstvermietung

«Leuengartenn», uitikon-waldegg

Auftrag

Erstvermietung von ca. 1'600m? Dienst-
leistungsflache und 124 Wohnungen
Uber drei Bauetappen

Auftraggeber
Blicheler Investment AG

«Europaallee», zurich

Auftrag

Erstvermietung von 276 Wohnungen in
4 Baufeldern an zentralster Lage

Auftraggeber
SBB Immobilien AG

11



KONTAKT.

Verkauf Gerne fur Sie da.

«Dorflistrasse», oberrieden

Pjeter Baftiaj
Auftrag ) J
Head Transactions

T +41 58 255 39 77
pjeter.baftiaj@avobis.ch

Beratung bei der Bauentwicklung, Bau-
herrenvertretung, Begrindung von STO-
WE und Verkauf aller 13 STOWE Einheiten
(DOM 49 Tage)

Auftraggeber

Privatperson Isabel Abate

Project Manager
T +41 58 25549 17
isabel.abate@avobis.ch

Fabienne Raguth

Project Manager
T +41 58 25549 19
fabienne.raguth@avobis.ch

«Freistehendes EFH»,
Langnau a.A

Sandra Heinzer

Assistant
T+41 58 255 49 20
sandra.heinzer@avobis.ch

Auftrag

Verkauf des EFH's inkl. angrenzender
Baulandparzelle an einen Kaufer (DOM
43 Tage)

Auftraggeber
Privatpersonen




Avobis Advisory AG

Brandschenkestrasse 38
CH-8001 Zurich

www.avobis.ch
info@avobis.ch




