IMMORBILIEN.

Erfolgreich vermarkten.




WILLKOMMEN
BEI AVOBIS.

Mit einem Volumen von CHF 14 Milliarden verwalteten Immobilien und CHF 12 Milliarden verwalteten
Krediten ist die Avobis Group AG die fuhrende Anbieterin von unabhangigen, integrierten und techno-
logiebasierten Immobilien- und Finanzierungslésungen in der Schweiz.

Dabei kombiniert Avobis in einem einzigartigen und symbiotischen Okosystem klassische Immobilien-
dienstleistungen mit einer hauseigenen Innovationsabteilung und einem partnerschaftlichen Venture
Capital Fund als Ideen-Generator.

Zusammen mit den Tochterfirmen VERIT Immobilien AG, Centerio AG und Rimaplan AG ist Avobis
als Immobilien-One-Stop-Shop in der Lage, samtliche Dienstleistungen entlang der Immobilienwert-
schopfungskette aus einer Hand anzubieten.

Avobis blickt auf eine 25-jahrige Geschichte zurtick und beschaftigt rund 350 Immobilienexpertinnen
und -experten und Technologie-Pioniere an 15 Standorten schweizweit.



IHR IMMOBILIEN
ONE-STOP-SHOP.

Transaction Management - Asset Management

Immobilienvermarktung - Finanzierungs- und
Hypothekarberatung
Bewirtschaftung

Wohnliegenschaften - Portfoliomanagement

Bewirtschaftung
kommerzielle Immobilien
und Areale

- Verwaltung von
Hypothekenportfolios

- Immobilienfonds
Modernisierung

- Diverse Anlageprodukte

Real Estate
Services
Platform

- Grundstucksakquisition - Baurealisation

- Projektentwicklung - Bauherrenvertretung
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VERMARKTUNGS-
KOMPETENZ.

Effizient und zielfUhrend.

Sie wollen zufriedene Mieterinnen und Mieter, keine Leerstande, einen moéglichst hohen Kauf-
preis oder eine angemessene Rendite? Dann vertrauen Sie auf die Fachkompetenz des Avobis
Vermarktungsteams. Wir erkennen das Potenzial Ihrer Immobilie und Gberzeugen Ihre poten-

ziellen Kunden.

Vermarktung Analyse

Avobis erkennt das Potenzial von Bauland, Welche Chancen hat Ihre Immobilie?
Wohnraum und Gewerbeimmobilien. Wir Avobis analysiert den Markt, die Konkur-
unterstltzen Sie kompetent bei der Erstver- renz, den Standort, das Objekt und das
mietung und beim Verkauf von neuen sowie Potenzial. Auf dieser Grundlage erhalten

Sie von uns eine realistische Einschatzung
der Chancen und Risiken.

sanierten Bauten.



Projektentwicklung

Wie sieht das passende Marktangebot aus?
Avobis weiss, wie gross die Nachfrage nach
Immobilien ist. Unsere Marktanalyse klart
das Ertragspotenzial und die Optimierungs-
moglichkeiten Ihrer Immobilie. Auf dieser
Grundlage erarbeiten wir Empfehlungen
fUr den Nutzungsmix und die Angebotsaus-
gestaltung.

Erst- und Wiedervermietung

Wie finden Sie die passende Mieterschaft?
Avobis gewinnt mit grossem Engagement
Mieterinnen und Mieter fur Ihre Liegen-
schaft. Dies anhand von Planen, Visualisie-
rungen oder bei Besichtigungen von Neu-
bautenoder frisch sanierten Objekten.

Vermarktungskonzept

Wie prasentieren Sie Ihre Immobilie? Jedes
Objekt ist vermietbar - entscheidend ist
das Zusammenspiel der Faktoren Produkt,
Preis, Zeit und das perfekte Orchestrieren

der richtigen Massnahmen.

Bewirtschaftung

Wie erfolgt der Wechsel in den ordentli-
chen Betrieb? Avobis legt besonderen Wert
auf eine unkomplizierte Zusammenarbeit.
Egal ob an einen internen oder externen
Bewirtschaftungspartner, wir stellen eine
reibungslose Ubergabe sicher.

Wir sind Profis fur:
- Wohnen

- Buro

- Gewerbe

Immobilien-

vermarktung




IHRE IMMOBILIE.

So vermarkten wir.

Ihr Bedurfnis

Sie wunschen:
- eine Beratung fur Ihr Bauprojekt Markteintritt
- eine Vermarktungsstrategie
- den Verkauf Ihrer Immobilie
- eine Erst- oder Wiedervermietung

Wir treten mit Ihrer Immobilie
in den Markt ein und starten
den Dialog mit Interessenten.

Analyse & Empfehlung

Wir analysieren die Marktchancen Ihres Objekts, finden
Alleinstellungsmerkmale und machen konkrete Angaben
zum Marktpreis. Wenn gewunscht, machen wir Vorschla-
ge fur die Objektoptimierung und das Marketing.

Offerte & Auftrag

Der Auftrag wird klar definiert
und der Aufwand berechnet.

Besprechung & Sind Sie einverstanden, schlies-
Beratung sen wir den Vertrag ab.
In einem personlichen Ge- °

sprach lernen wir uns kennen.

Sie stellen uns Ihre Liegen-
schaft vor und erhalten von Auf der Grundlage der vorangehenden

uns eine erste Beratung. Schritte definieren wir die Marketing-
strategie. Bevor wir damit auf den Markt
gehen, prufen wir mit Ihnen alle Details
und passen wo notig an.

Marketingaufbereitung



Ob Erstvermietung oder Verkauf: Bei Avobis pflegen
wir eine Arbeitsweise, die sich auf eine breite Experti-
se sowie auf wertvolle Kontakte sttitzt. So heben wir
Ihr Objekt im Markt erfolgreich heraus - und fiihren
es Schritt fiir Schritt den passenden Interessenten zu.
Engagiert, wirtschaftlich und zielfiihrend.

Anmeldung oder Offerteingabe

Wir prufen Bewerbungen potentieller
MieterInnen bzw. Offerteingaben von Kaufinte-
ressentlnnen. Selektierte KandidatInnen leiten

wir Ihnen zeitnah weiter.

Besichtigungen & Dialog

Abschluss Vertrag

Der Vertrag wird abgeschlossen und
die SchlUssel Ubergeben. Je nach Auf-
trag durch Sie oder durch uns.

Wir zeigen Interessenten die Immobilie, AktenUbergabe
verhandeln und beraten. Durch regel- Nach erfolgreichem Abschluss
massige Reportings wissen Sie immer, des Auftrags erhalten Sie von

wie weit wir sind.

uns eine saubere Dokumenta-
tion und alle Akten.

Verhandlungen

Bei Bedarf Ubernehmen wir die
Verhandlungen mit ausgewdhlten
Interessenten.




SIE HABEN DIE IMMOBILIE.
Wir finden die K&uferinnen.

Steht aus strategischen oder privaten Griinden der Verkauf Ihrer Immobilie an, ist Professionali-
tat gefragt. Hier kommt Avobis ins Spiel. Mit uns erzielen Sie den besten Preis und sind rundum
kompetent betreut - von der Analyse bis zum Verkaufsabschluss.

Analyse
Welche Chancen
hat Ihre Immobilie?

Avobis analysiert den Markt, die Kon-
kurrenz, den Standort, das Objekt und
das Potenzial. Auf dieser Grundlage
erhalten Sie von uns eine realistische

Einschatzung der Chancen und Risiken.

Bewertung
Wie viel ist Ihre
Liegenschaft wert?

Avobis vertraut bei der Beurteilung
des Verkehrswertes auf unabhangige
Spezialisten. So bleiben wir unvorein-
genommen und kdénnen uns ganz auf
unsere Kernkompetenz fokussieren.

Marktauftritt
Wie schaffen wir die perfekte
Buhne fur Ihre Immobilie?

Avobis findet das Besondere an IThrer
Liegenschaft, inszeniert das Alleinstel-
lungsmerkmal gekonnt und Uberzeugt
so potenzielle KundInnen.

Projektabwicklung
Wie sieht das passende
Marktangebot aus?

Avobis weiss, wie gross die Nachfrage
nach Immobilien ist. Unsere Empfeh-
lung zeigt das Ertragspotenzial und die
Optimierungsmaglichkeiten fur den
Wohnungsmix und die Angebotsausge-
staltung Ihrer Immobilie.

Verkauf
Welches ist die beste Strategie
fur den Verkauf Ihrer Immobilie?

Jedes Objekt lasst sich gewinnbringend
verkaufen. Mit unserem Transaktions-
management stellen wir sicher, dass
Sie Ihre Immobilie mit dem richtigen
Verfahren, zur richtigen Zeit und am
richtigen Ort positionieren. Avobis
erstellt Dokumentationen, fUhrt Be-
sichtigungen durch, beurteilt Kaufan-
gebote und vermittelt Investoren. Das
senkt Ihren Aufwand und steigert Ihren
Gewinn.

Wir sind Profis fur:

- Bauland

- Entwicklungsprojekte

- Einzelhandel

- Promotion Wohneigentum
- Renditeliegenschaften






ERFOLGREICH.

FUr unsere Kundinnen.

Fir uns sind Immobilien nicht nur Mauern und ein Dach. Es sind Objekte, die fur Menschen und
Unternehmen eine Zukunft sein sollen. Fur unsere Kunden und diese Zukunft geben wir alles.
Uberzeugen Sie sich mit einem Blick auf einen kleinen Auszug unserer Referenzobjekte.

Beratung:
. . ==n\\|
«Am Ring», Dibendorf ?‘%\%
Auftrag T‘? \
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Beratung wahrend der Projektentwicklung
einer Arealiberbauung mit 1'880 m2 Gewer-
beflachen und 469 Wohnungen

Auftraggeber
Mettler2Invest /
Baloise Asset Management AG

«Wachter-Areal», ZUrich

Auftrag

Beratung wahrend der Projektentwicklung
eines Neubaus an zentraler Lage mit 3 Atelier/
Gewerberdumen, 39 Wohnungen und 4
Reihen-Einfamilienhauser

Auftraggeber
Mettler2Invest /
Nova Property Fund Management AG




Vermarktung:

«BienneVue», Biel

Auftrag

Erstellen einer Vermarktungsstrategie mit
Marktauftritt fur ein bestehendes Hoch-
haus mit 65 Wohnungen

Auftraggeber
Ardor Immobilien AG

«Solitaire», Horw

Auftrag

Erstellen einer Imagekampagne mit Ver-
marktungsmassnahmen fur den Neubau
eines Hochhauses mit 390m2 Gewerbe/
Buroflachen und 46 Wohnungen

Auftraggeber
ASGA Pensionskasse Genossenschaft




Erstvermietung:

«Europaallee», Zurich

Auftrag
Erstvermietung von 276 Wohnungen in
4 Baufeldern an zentralster Lage

Auftraggeber
SBB Immobilien AG

«Leuengarten», Uitikon-Waldegg

Auftrag

Erstvermietung von ca. 1'600m2 Dienstleis-
tungsflache und 124 Wohnungen tber drei
Bauetappen

Auftraggeber
Blicheler Investment AG

Verkauf:

Dorflistrasse Oberrieden

Auftrag

Beratung bei der Bauentwicklung, Bauherren-
vertretung, Begrundung von STOWE und Ver-
kauf aller 13 STOWE Einheiten (DOM 49 Tage)

In
i

Auftraggeber
Privatperson

Freistehendes EFH in Langnau a.A

Auftrag
Verkauf des EFH's inkl. angrenzender Bauland-
parzelle an einen Kaufer (DOM 43 Tage)

Auftraggeber
Privatpersonen




KONTAKT.

Gerne fur Sie da.

Martin Bringger

Head Transactions
T+4158 25539 19
martin.bruengger@avobis.ch

Brigitte Sauter

Project Manager
T+4158 2554918
brigitte.sauter@avobis.ch

Isabel Abate

Project Manager
T+41 58 2554917
isabel.abate@avobis.ch

Fabienne Raguth

Project Manager
T+41 58 2554919
fabienne.raguth@avobis.ch
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STANDORTE.

National und regional.

Mit 15 Standorten in der ganzen Schweiz verbindet Avobis regionale Kompetenz mit nationalen
Marktkenntnissen.
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Avobis Advisory AG

Talacker 50
CH-8001 Zurich

www.avobis.ch
info@avobis.ch




